
WIR FREUEN UNS AUF IHRE BEWERBUNG 
 

MICEview GmbH & Co. KG, Merowingerstraße 61, 40225 Düsseldorf 

Kontakt: Herrn Felix Rückert  

Email: felix.rueckert@miceview.de 

Telefon: 0211 994 363 40 

SENIOR SALES MANAGER DACH (m/w) 

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen Senior Sales Manager (w/m), der unsere 

Sales Abteilung verstärkt. In Ihrer Position entwickeln Sie in Zusammenarbeit mit unserem 

Business Development Team verkaufsfördernde Maßnahmen und helfen aktiv in der 

Neukundenakquise in der DACH Region, sowie in der Betreuung unserer bestehenden 

Hotelpartner. 

 

MICEview arbeitet in der Marktforschung für die Hotellerie und verarbeitet täglich 

Veranstaltungsdaten von über 500 europäischen Eventhotels. Die gesammelten Informationen 

werden für unsere Kunden analysiert und in unterschiedlichen Produkten zugänglich gemacht. 

Das Unternehmen beschäftigt 200 Mitarbeiter in 35 Städten in 15 europäischen Ländern und 

kooperiert mit Hotelketten wie z.B. Marriott International, Hilton Worldwide und AccorHotels.  

 Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder betriebswirtschaftliches Studium 

 Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb mit ausgeprägtem Dienstleistungsgedanken 

 Gute Markt- und Branchenkenntnisse 

 Reisebereitschaft 

 Strukturierte und selbständige Arbeitsweise, sowie ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit 

 Hohes Maß an Eigeninitiative, Verantwortungsbewusstsein und Organisationsfähigkeit 

 Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse (zusätzliche Sprachen von Vorteil) 

 Idealerweise Berufserfahrung in der Hotellerie / Veranstaltungsindustrie 

IHR PROFIL 

 Unbefristeter Arbeitsvertrag 

 Gute Verdienstmöglichkeiten im Basisgehalt und attraktive Provisionsregelungen 

 Mitarbeitervorteile in unserem Corporate-Benefits-Programm 

 Viel Eigenverantwortung  

 Entwicklungsmöglichkeiten in einem stark wachsenden Unternehmen 

 Junges und motiviertes Team 

 Kreativer und internationaler Arbeitsplatz  

IHRE VORTEILE 

 Gezielte Neukundengewinnung mit Fokus auf DACH Region 

 Planung und Umsetzung von entsprechenden Aktionen 

 Aufbau und Betreuung eines eigenen Kundenstamms 

 (Webbasierte) Produktpräsentationen, Schulungen und Seminare für unsere Kunden 

 Marktbeobachtung und -analyse / gezielte Umsatzplanung 

 Selbstständige Terminierung, Planung und Durchführung von Verkaufsreisen 

 Pflege und Kontrolle des CRM-Systems 

IHR AUFGABENGEBIET 


